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493 entreprises présentes

dont 392 pré-inscrites ont bénéficié de rendez-vous
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Du fait de la configuration du
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Evolution du visitorat sur 5 ans
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1847 rendez-vous organiseés

Les 392 entreprises
visiteurs pré-inscrites
ont bénéficié du
systeme unique

de rendez-vous
pré-établis par
Classe Export.

Ce sont ainsi 1847
rendez-vous qui ont
été organisés entre les
visiteurs, exportateurs
- importateurs, et les
157 experts présents.
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Aides financiéres, accompagnement et groupement a I'export, sécurisation des paiements, débouché pays
a travers le monde entier ... sont au cceur des problématiques de développement des entreprises présentes
cette année.

L’assistance nombreuse dans les conférences nous démontre que les chefs d’entreprises cherchent a
dialoguer et a prendre des contacts.

- Les produits agro-alimentaire et vins et spiritueux dans les marchés a forte croissance,

notamment en Asie (23 pré-inscrits)

- Les aides et soutiens publics a I'export, de la théorie a la pratique (66 pré-inscrits)

- Algérie : de nombreux secteurs porteurs, tirés par une commande publique soutenue (45 pré-inscrits)
- Brésil : Secteurs porteurs et opportunités d'affaires a travers des "business cases » (30 pré-inscrits)

- Club NTIC : référencement sur internet : la nouvelle arme marketing des PME-PMI (27 pré-inscrits)

- Contrats export : les précautions juridiques incontournables (52 pré-inscrits)

- Financer son poste client et maitriser ses délais de paiement a I'export (48 pré-inscrits)
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- Gestion et financement des créances clients : Transformez vos factures en cash immédiat !
(22 pré-inscrits)

- Internet et e-marketing, un outil indispensable pour I'export (48 pré-inscrits)

- Marché américain : profitez de la relance (28 pré-inscrits)

- Les marchés arabes du Golfe : le défi régional (30 pré-inscrits)

- Maroc : comment profiter de la croissance et aborder les grands donneurs d'ordre ?

(36 pré-inscrits)

- Marque internationale, marque communautaire : des outils pour gagner a l'international

(14 pré-inscrits)

-PME et TPE : jouez collectif a I'international grace aux Prides et groupements d’entreprises
(74 pré-inscrits)

- PME innovantes : financez vos exportations (37 pré-inscrits)

- Secteur des cosmeétiques et bien étre en Asie : Les opportunités de marchés autour des parfums,
cosmétologie et bio (44 pré-inscrits)

- Transport International : les enjeux de demain (35 pré-inscrits)

- V.L.E : la vraie bonne idée pour se développer a l'export (27 pré-inscrits)
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Répartition des services Exposants proposés

9%

2%

4%

14%

I Finance - banques - renseignements -
paiements

I Fichiers

B Marchés

M Implantations - hébergements

M Juridique - Fiscalité

" Transport - logistique - Réglementaire

B Assurances - Certifications - normes

~ Communication - traduction

" Recrutement - Mobilité - V.I.E

~ Sourcing - Achats

I Externalisation - représentation commerciale

~ Aides financieres et stratégie développement
export



MARSEILLE PROVENCE —:#‘
VAMERE COMMERCE ET INOUSTR ‘

CLASSE .-\

EXPORT

Provenance géographique des visiteurs

En 2009 :
8% 4%' 2 /0 3%
7% e __— _—0,7%
2% |
2%
0,3% -
71%

Alpes de Haute Provence Alpes Maritimes
M Hautes Alpes M Bouches du Rhone
M Drome I Gard
M Hérault " Var
¥ Vaucluse M Autres

En 2010 :

8%

1%
0,3%

Alpes de Haute Provence
M Hautes Alpes
M Dréme
M Hérault
¥ Vaucluse

6%

1% 4%

72%

Alpes Maritimes
M Bouches du Rhéne
M Gard
= Var
M Autres
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Répartition par secteur d’activités des
entreprises visiteurs

0]

3%

7% "I Agriculture - Chasse - Sylviculture -
Exploitation forestiére - Péche

M Alimentaire - Textile - Habillement

~ Industries du bois - Plastique -
Mécanique - Chimie

3% ™ Informatique - Electricité - Electronique -
Médical

B BTP - Second ceuvre - Construction

~ Commerce de gros

M Transport - Finance - Assurance

"/ TIC - R&D - Service a l'industrie
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Répartition des entreprises par CA

35% -

33%

30% -

25% -

20% -

MDe 0 & 1000 KE
15% - M De 1 001 a5 000 KE

De 5001 & 10 000 KE
10% | M De 10 001 & 100 000 K€E
M Plus de 100 000 K€E

5% -

0% -
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En 2010 :
Demande
par zone
V 4 ]
geographique
0
10% - 8%
5% 5%
B 5% -
25 En 2009 : 22 9% 23 %
: ] 1%
20 - ‘ 0% - o
M Multi pays (+ de 3) M Océanie 1 "1 Afrique
[ Moyen Orient M Amérique du Sud 'Maghreb
M Asie Europe M PECO
15 - 129 " Amérique du Nord
10 %

4 %

IMuItl pays (+ de 3) M Océanie ~ Afrigue
I Moyen Orient W Amérique du Sud Maghreb
M Asie [ Europe M PECO

USA
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Répartition des sujets d’'intérét
des rendez-vous visiteurs

I Assistance - Portage
4%

B Ressources Humaines - V.I.E

- /Communication - Salons -
Référencement

" Logistique - Douane - Réglementation

M Juridique
" implantation

M Aides - Financement - Moyens de
paiement

M Sous traitance
1%

T 34% " Marché - Vente
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52 entreprises ont participé a I’Opération V.IL.E :

- 25 entreprises ont sollicité une recherche de candidatures en proposant une ou plusieurs offres de
missions V.I.E : 26 offres de mission ont été identifiées au total

- 27 entreprises se sont pré-inscrites pour assister a la conférence « V.I.E : la vraie bonne idée pour
se développer a I'export » le 31 mars.

15 entreprises se sont déplacées sur le job-matching a Marseille soit 15 offres de mission
représentées les 30 & 31 mars.

+ Classe Export a identifié sur place 2 nouvelles offres de missions V.I.E
Génésis : 1 V.I.E Canada et Derma Scientifics : 1 V.I.E Allemagne
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CANDIDATS

224 candidats se sont inscrits grace au
formulaire en ligne sur le site Internet de
Classe Export et parmi eux, 62 candidats
se sont déplacés sur les deux jours pour
passer des entretiens en direct.

Les Ecoles de Commerce, d’Ingénieurs et
autres Ecoles spécialisées de la région
PACA se sont mobilisées pour promouvoir
I'événement auprés de leurs étudiants.
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7%

Opération job-matching V.lI.E

Provenance géographique des candidats pré:
inscrits

125%

" PACA
B Rhone Alpes
M 51%
IDF

W17% I Autres
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ENTREPRISES

Ce sont les entreprises des Bouches
du Rhéne qui se sont principalement
déplacées sur 'opération, en
particulier les entreprises
marseillaises.
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Opération job-matching V.I.E

Provenance géographique des entreprises
participantes a I'Opération V.I.E

M Bouche du Rhone
13% M Hautes-Alpes
/ M Alpes Maritimes

4% o Autre
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Répartition des destinations proposées

Opération job-matching V.lI.E

DESTINATIONS

W25% \ La zone Maghreb et les pays d'Afrique

Noire comme le Bénin, ou le Congo sont
| les premiéres destinations demandées

30% W USA par les entreprises.
M Asie (54% des offres)
Europe L’'Europe reste une destination de
P " Maghreb prédilection pour les entreprises.
m29% M Afrique

~ Moyen Orient
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ENTRETIENS Opération job-matching V.I.E
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33 Rendez-vous ont été organisé par la cellule V.I.E de Classe Export dont
6 en visioconférences soit 18% des rendez-vous !

Grace a ce systéme qui connait un fort succes, les recruteurs peuvent rencontrer un candidat a I'étranger.
Ce qui permet de proposer des entretiens a distance avec des jeunes qui ne peuvent malheureusement pas se déplacer.

Répartition des profils recherchés
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Les Trophées de I'exportation

Le 30 mars ont été remis les trophées de la meilleure croissance a I'export adressés a 3 entreprises de la
région Provence-Alpes-Céte d’Azur qui ont manifesté dans la croissance de leur Chiffre d’Affaires a I'export le
plus de dynamisme a l'international.

CA >5ME€

MOBILIS
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CA <5ME€

Sénidéco
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I'entreprise, c'est la vie

l)( ,m.l. /mor-m -ul mbellw
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Trophée « spécial » du Jury

SENSCOR

all sense

Parrainée par

Reglon
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Provence- Alpes Cote d'Azur
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Francgois Juniet, PDG Mobilis Thierry Fabre, PDG Sénidéco Gerhard Heider, PDG SENSeOR
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Un grand merci a tous les partenaires, exposants et visiteurs
qui ont tous contribué au succes de ces 2 jours
en région Provence-Alpes-Cote d’Azur !
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